Stephane Herpailler
7, rue Pablo Picasso, 31270 Cugnaux
Tél : 07.86.39.18.73
Mail : stephane.herpailler@gmail.com Permis B


                                 TECHNICIEN DE  MAINTENANCE

COMPÉTENCES PROFESSIONNELLES
· Ouvert d'esprit, sociable, dynamique, curieux, organisé, motivé et à l'écoute
· Maintenance industrielle : préventif générale, réparation mécanique, hydraulique et pneumatique  
· Contrôle endoscopique des alliages de pièces (alumine,
· fonte)
· - Radiologie en 3D pièces
· - Garniture en soudage (ressuage) semi auto si nécessaire
· - Maintenance hydraulique, mécanique, pneumatique,
· préventif mensuel (graissage, dé grippage et remplacement
· des pièces usées)
· - Réparation des presses de moulages
· - Installation, Réparation et réglages des robots (5 points) de
· manutentions
· - Câblages des robots au pupitre de contrôle
· - Organisation, planification du personnel
· - Travail de nuit ,2x8, week-end
· Production sur chaine d’assemblage de pièces complexes  (aéronautiques et automobiles)
· Soudure sur platine informatique de série.
· Contrôle qualité sur platine et pièces complexes
· Operateur de fabrication (10 ans d’expérience)
· Expérience en tant qu’operateur de Fabrication intérimaire en aéronautique (THALES, SAFRAN, SNECMA)   
· Soudage sur platine informatique pour l’aéronautique
· Assemblage mécanique  
EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

 2024 à ce jour   
   Technico-commercial GMTP MAINTENANCE 
             Vente et location matériel neuf et occasion : Entretien du matériel mécanique, hydraulique et pneumatique 
2021 - 2024
Technico-commercial B2B / B2C - EUROMAIR/EUROPROJECTION
· Fabrication de machines pour les professionnels du bâtiment, industrie - Animation d'un réseau de 25 partenaires distributeurs - Taux de transformation des opportunités : 68% - Évolution du CA : +5 %/an
2018 - 2021
Chargé d'Affaires ENR/CVC –  AERAULIQUE 
· Gestion de 40 grands comptes sur 30 départements (CA annuel : 2.2M€)
· Acquisition de 12 nouveaux comptes stratégiques (+6% CA en 2020)
· Taux de rétention client : 95% - Déploiement de solutions sur-mesure pour projets industriels complexes
2015 - 2018
Responsable Commercial B2B/B2C - SEDA AEROGOMMAGE
· Gestion et développement clients du Grand Ouest de la France (45 départements) - Évolution du CA : +15% par an
2010 - 2015
Directeur Gérant – PUISSANCE3 (SOCODA)  Fournitures industrielles.
· Management d'une équipe de 8 commerciaux - CA évolué de 850K€ à 1.4M€ en 18 mois (+35%)
· Signature de 15 contrats majeurs (2.8M€ de CA annuel) - Réduction du cycle de vente de 25% avec une approche consultative - Animation d'un réseau de 25 distributeurs
· Revendeur spécialiste ABRASIFS, SOUDAGE  MULTIMARQUES, GAMME DE PRODUITS  ET DE SOLUTIONS TECHNIQUES

2005 - 2010
Responsable Commercial - KS TOOLS
· Gestion de 17 départements - Évolution du CA : +10% par an dans le développement des secteurs de l’industrie, automobile & agricole.
1995 - 2005
Responsable Maintenance, opérateur de fabrication / Chef d'Équipe de 15 techniciens de maintenance

· Gestion de production metallerie, aciérie (mécanique, hydraulique, pneumatique) - Management d'une équipe de 15 personnes.


1990 - 1995
BRIGADE DES SAPEURS POMPIERS DE PARIS 
FORMATION / DIPLÔMES

2021 - Formation en Stratégie et développement Commerciale (business plan, Organisation de tournées)
1995 – BAC+4 ESCEM Commerce et Management
1990 - BTS Industrialisation : Électromécanique, Mécanique, Hydraulique, Pneumatique.

COMPÉTENCES TECHNIQUES

· Management d'équipe commerciale
· Maintenance industrielle : préventif générale, réparation mécanique, hydraulique et pneumatique  
· Production sur chaine d’assemblage de pièces complexes  (aéronautiques et automobiles)
· Soudure sur platine informatique de série.
· Contrôle qualité sur platine et pièces complexes





